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Business Canvas
Quadro de Modelo de Negócios -SEBRAE

• Um Modelo de Negócios descreve a lógica de criação, 

entrega e captura de valor por parte de uma organização

• Ferramenta para visualizar o futuro do negócio
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Pontos Fortes do Business Canvas:

• Pensamento Visual

• Visão Sistêmica

• Criação Coletiva

• Simplicidade e Aplicabilidade



Porque foi elaborado esse Quadro?

• Compreensão clara do que é o Tecnovale

• Homogeneização sobre a visão do Tecnovale

• Necessidade de comunicação rápida sobre o Tecnovale

• Falta de um local único que concentre as informações

• Necessidade de uma ferramenta para discussão sobre o 

Tecnovale

• Visão do “onde estamos” e “para onde vamos”
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Como está organizado este Quadro?

Possui foco em diversas áreas de negócio

Cada uma delas deve ser discutida e preenchida:

• Parceiros chave 

• Atividades chave

• Recursos chave

• Proposta de valor

• Canais

• Segmentos de mercado

• Estrutura de custos

• Fontes de recursos
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Proposta de Valor



Relacionamento 

com Cliente



Canais



Segmentos 

de Mercado
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Parceiros chave



Atividades chave



Recursos chave
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Estrutura de Custos



Fontes de Recurso



Brainstorming



Laboratórios

• Inserido no Business Canvas

• Quem precisa de laboratório:

• Calibração de instrumentos e equipamentos

• Ensaios de equipamentos

• Certificação de produtos (compulsória ou não)

• Papel do parque

• Gerenciar demandas e ofertas de serviços de laboratório

• Manter cadastro de laboratórios em âmbito nacional

• Orientar parceiros do Tecnovale

• Manter parcerias com laboratórios para facilitar seu o e 

recursos financeiros (ex. SebraeTec)
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